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g * 8 S d'assuidité (si | cas échéant
Cadre réglementaire, législatif et normatif
adre réglementaire, égisiti et normat ou |soce 5 5
(qualité) appliqué au vin
Outils d tion, outil
Outis de communication, outis ou |rransversat 5 N
méthadologiques, gestion de projet
Langue étrangére (Anglais) Oui  [international 5 5 Evaluatlon contlnue avec Ivrables écrlts (synthéses
intermédiaires + dossiers finaux) et oraux (intermédiaires et Oral de rattrapage 3
. Connaissance des Vins et du contexte § ) :
BCC1 BCC 1-Participer au fonctionnement commercial s Vs e oul |socle 1 1 inaur) tout aulong des projets (environ toutes les semaines) Minititive de
UEOL Fonctionnement N 1 52h 1 5 avec un retour sur l'atteinte des niveaux de compétences NA I'étudiant si un AC 2
d'une entreprise vitivinicole ; e )
commercial Commerce du vin Ou__|sode 6 6 minimum 2 fois par projet (mi-projet et fin de projet) n'a pas été validé
Certifications et auto-évaluations en ligne (ECRI+, PIX, QCM enfin d'année
Merchandising, oenotourisme et événementiel|  Oui |Socle 1 1 internes) avec prise en compte de la progression au long du projet]
Contexte international et marchés spécifiues | Oui  [Sacle 3 3
Dégustat Oui_|socle 5 5
Coaching projet - Marketing/Commerce Ou__|sode 3 3
Ateliers découverte / Module TEDS Oui_|Transversal 1 1
SAC :projet 1 Oui_|socle 22 2 22
Cadre réglementaire, législatif et normatif
adre réglementaire, égisiti et normat ou |soce 5 5
(qualité) appliqué au vin
Outils de communication, outils ,
: oui [Transversal 3 3 Evaluation continue avec Ivrables écrlts (synthéses
méthodologiques, gestion de projet ; : ,
intermédiaires + dossiers finaux) et oraux (intermédiaires et Oral de rattrapage 3
BCC2- Connaissance des Vins et du contexte finaux) tout au long des prajets (environ toutes les semaines) lnitiative de
UE02 Fonctionnement | °CC?% Pa':i‘:::::”r:‘:at"ar:i?‘:arkemg 1 vitivinicole S B i 45h 1 5 avec un retour sur l'atteinte des niveaux de compétences NA Pétudiant si un AC 2
i
marketing P Marketing du vin stratégique et démarches ‘ N minimurm 2 fois par projet (mi-projet et fin de projet) n'a pas été validé
At marketing Oui Socle 5 Certifications et auto-évaluations en ligne (ECRI+, PIX, QCM enfin d'année
o Marketing du vin opé Oui_|Socle 2 2 internes) avec prise en compte de la progression au long du projet
<
i Dégustati Oui Socle 5 5 115
g Coaching projet - Marketing/Commerce Ou__|sode 3 3
o Ateliers découverte / Module TEDS Oui_|Transversal 1 1
0 SAC  projet 1 Oui |socle 22 2 2
Cadre réglementaire, législatif et normatif
adre réglementaire, égisiti et normat ou |soce 5 5
(qualité) appliqué au vin
Outils d tion, outil
Outis de communication, outis ou |rransversat 5 N
méthadologiques, gestion de projet
Connaissance des Vins et du contexte Evaluation continue aves livrables écrits (syntheses
Jitivinicole R | socle B 1 intermédiaires + dossiers finaux) et oraux (intermédiaires et Oral de rattrapage 3
5CC3 - Argumentation BCC 3-Proposer des pistes d'évolution Commerce du vin N oo 3 5 finaux) tout au long des projets (environ toutes les semaines) Tinitiative de
UE03 | aion commerciale et/ou marketing au sein de 1 490 2 5 avec un retour sur atteinte des niveaux de compétences NA étudiant si un AC 2
° 'entreprise vitivinicole Merchandising, oenotourisme et événementiel|  Oul |Socle 1 1 minimurm 2 fois par projet (mi-projet et fin de projet) n'a pas été validé
et aut enligne (ECRI+, PIX, QCM en fin d'année
Contexte international et marchés spécifiques Oui Socle 3 3 internes) avec prise en compte de la progression au long du projet|
: émarch
Marketing du vin stratégique et démarches oo |soce B 5
marketing
WMarketing du vin opérationnel Oui_|socle 2 2
Coaching projet - Marketing/Commerce Ou__|sode 3 3
Ateliers découverte / Module TEDS Oui_|Transversal 1 1
SAC :projet 1 Oui_|socle 22 2 22
Outils de communication, outils oui  |Transversal 3 3 Suivi quotidien du travail en mode-projet (suivi de lactivité sur
méthadologiques, gestion de projet JIRA et CONFLUENCE)
Evaluation continue aves livrables écrits (syntheses Oral de rattrapage 3
BCC4 - Gestion de s s Langue étrangére (Anglais) Oui International 5 5 intermédiaires + dossiers finaux) et oraux (intermédiaires et l'initiative de
BCC 4-Gérer un projet de développement ° .
UEO4 | projet marketing et ket f commercin 1 31h 2 5 finaux) tout au long des projets (environ toutes les semaines) NA I'étudiant si un AC 0
commercial & Atelers découverte / Moduls TEDS o | i q avec un retour sur latteinte des niveaux de compétences n'a pas été validé
minimurm 2 fois par projet (mi-projet et fin de projet) enfin dannée
et aut enligne (ECRI+, PIX, QCM
SAC: projet 1 oui |ouvert 2 2 internes) avec prise en compte de la progression au long du projet]
Suivi et évaluation des Mattres dapprentissage (grille
d'évaluation élaborée et fournie par I'équipe pédagogique) -
UEOS ALTERNANCE MISSION PROFESSIONNELLE D'ALTERNANCE 1 SAC : ALTERNANCE ou  [ouvert 0 o oh 0 45 399) 2 10 coefficient 1 NA NA 0
Soutenance d'alternance (oral de 30 minutes) - coefficient 2
Portfolio d'alternance (livrable écrit) - coefficient 3
¢ égislatif it
Cadre réglementaie, égisiatif et normat ou |soce . .
(qualité) appliqué au vin
I I
Outils de communication, outis ou |rransversat o o
méthodologiques, gestion de projet
Langue étrangére (Anglais) Oui |international 12 12 Evaluatlon contlnue avec Ivrables écrlts (synthéses
intermédiaires + dossiers finaux) et oraux (intermédiaires et Oral de rattrapage 3
. Connaissance des Vins et du contexte § \ :
BCC1 BCC 1-Participer au fonctionnement commercial des inee oul |soce 6 6 naux) tout au long des projets (environ toutes es sermaines) Minititive de
UEOL Fonctionnement P 1 105h 1 5 avec un retour sur latteinte des niveaux de compétences NA I'étudiant si un AC 4
i
commercial o Commerce du vin Oui_|sode 10 10 minimum 2 fois par projet (mi-projet et fin de projet) n'a pas été validé
Merchandising, oenotourisme et événementiel|  Oui |Socle 5 5 Centifications et auto-évaluations en ligne (ECRI+, PIX, QCM enfin dannée
internes) avec prise en compte de la progression au long du projet]
Contexte international et marchés spécifiques [ Oui [Socle 6 6
Coaching projet - Marketing/Commerce Oui_|socle 8 8
Ateliers découverte / Module TEDS Oui__|[Transversal 4 4
Dégustat Oui_|socle 10 10




Semestre 2

SAC : projet 2 Oui_[socle 2 2
SAC: projet 3 Oui_|socle 22 2
¢ égislatif it
Cadre réglementaire, égilatif et normti oo |socte | .
(qualité) appliqué au vin
I I
Outis de communication, outils oo |Transeersal o o
méthodologiques, gestion de projet Evaluation continue aves liveables écrits (syntheses
Py intermédiaires + dossiers finaux) et oraux (intermédiaires et Oral de rattrapage 3
BCC2- 3CC 2-Particiver au fonctionnement marketin Connaissance des ‘”Sle‘ u contexte oui [socle 6 6 finaux) tout au long des projets (environ toutes les semaines) I'initiative de
UE02 Fonctionnement fe & vitivinicole 82n 5 avec un retour sur atteinte des niveaux de compétences NA Iétudiant si un AC
marketing P! Marketing du vin stratégique et démarches ou  |soce 2 2 minimurn 2 fois par projet (mi-projet et fin de projet) n'a pas été validé
mavketme‘ Certifications et auto-évaluations en ligne (ECRI+, PIX, QCM en fin d'année
Marketing du vin opératiannel CINI) Socle 7 Z internes) avec prise en compte de la progression au long du projet]
Dégustat Oui_|socle 10 10
Coaching projet - Marketing/Commerce Oui_|socle 8 8
Ateliers découverte / Module TEDS Oui_|Transversal 4 4 250
SAC: projet 2 Oui_|socle 2 22
SAC :projet 3 Oui_|socle 22 22
Cadre réglementaire, légisatif et tif
adre réglementaire, égisiti et normat ou |soce | N
(qualité) appliqué au vin
Outils d tion, outil
Outis de communication, outils ou |rransversat B o
méthodologiques, gestion de projet
Connaissance des \/mslet du contexte Oui Socle 6 6 Evaluation continue avec livrables écrits (syntheses
vitivinicole é + dossiers finaux) et oraux (intermédiaires et Oral de rattrapage &
3CC3 - Argumentation BCC 3-Proposer des pistes d'évolution Commerce du vin Oui_|Socle 10 10 finaux) tout au long des projets (environ toutes les semaines) 'initiative de
veos | ws[efd‘émmm commerciale et/ou marketing au sein de Merchandising, oenotourisme et événementiel| Ol |Socle B 5 92k 5 avec un retour sur latteinte des niveaux de compétences NA Iétudiant si un AC
'entreprise vitivinicole minimurm 2 fois par projet (mi-projet et fin de projet) n'a pas été validé
Contexte international et marchés spécifiques Oui Socle 6 6 Certificatlons et auto-évaluations enligne (ECRI+, PIX, QCM en fin d'année
internes) avec prise en compte de la progression au long du projet]
: émarch
Marketing du vin stratégique et démarches o |soce 5 N
marketing
WMarketing du vin opérationnel Oui_|socle 7 7
Coaching projet - Marketing/Commerce Oui_|socle 8 8
Ateliers découverte / Module TEDS Oui_|Transversal 4 4
SAC : projet 2 Oui_|socle 22 2
SAC: projet 3 Oui_|socle 22 2
Outils de communication, outils o E ! o o
méthodologiques, gestion de projet S| Transversa Sull quotidien du travail en mode-projet (suivi de Factivité sur
JIRA et CONFLUENCE)
Langue étrangére (Angls) N oationat 1 - Evaluation continue avec INrables écrlts (syntheses Oral de rattrapage 3
BCC4 - Gestion de , , intermédiaires + dossiers finaux) et oraux (intermédiaires et Tinitiative de
BCC 4-Gérer un projet de développement "
UEO4 | projet marketing et marketing | commercial Ateliers découverte / Module TEDS Oui_|Transversal 4 4 60h 5 finaux) tout au long des projets (environ toutes les semaines) NA Iétudiant si un AC
commercial e avec un retour sur l'atteinte des niveaux de compétences n'a pas été validé
SAC: projet 2 Oui  |ouvert 22 2 minimum 2 fois par projet (mi-projet et fin de projet) enfin dannée
Certifications et auto-évaluations en ligne (ECRI+, PIX, QCM
SAC projet 3 ou lowert » » internes) avec prise en compte de la progression au long du projet|
Sulvl et évaluation des Maltres d"apprentissage (grille
d'évaluation élaborée et fournie par Iéquipe pédagogique) -
UEOS ALTERNANCE MISSION PROFESSIONNELLE D'ALTERNANCE SAC : ALTERNANCE oui  |ouvert 0 [ oh 0 45 581 10 coefficient 1 NA NA

Soutenance d'alternance (oral de 30 minutes) - coefficient 2
Portfollo d'alternance (livrable écrit) - coefficlent 3




